CASE HISTORY

Intervista a Domenico Monticelli, presidente della L.M. Monticelli s.r.l.

Abbiamo incontrato Domenico Monticelli, presidente della L.M.
Monticelli s.r.l., chiedendogli di rilasciarci qualche impressione
riguardo alla recente realizzazione da parte di CBI Europe dei
loro nuovi uffici tecnici.

CBIlp: Per quali motivi avete scelto CBI EUROPE come partner per la
realizzazione dei vostri nuovi uffici tecnici?

D.M.: Perché CBI EUROPE ¢ l'unica azienda che é stata in grado di
fornirci un pacchetto completo che comprende controsoffitti, pareti
mobili divisorie e sistema di illuminazione, permettendoci quindi di
avere un unico interlocutore capace di garantire il servizio dalla
progettazione fino all'installazione eseguita dalla CATENA SERVICES.

CBIp: Il fattore “costo” € stato un motivo fondamentale per la scelta
dei prodotti CBI EUROPE?
D.M.: Certamente, abbiamo fatto le nostre valutazioni con altre aziende

Interview with L.M. Monticelli s.r.l. chairman Domenico Monticelli

We met L.M. Monteicelli’'s Chairman Domenico Monticelli and
asked him to give us his impressions of the work recently carried
by CBI Europe on their new Technical Offices.

CBIp: Why did you choose CBI EUROPE as your partner for the
realisation of your new Technical Offices?

D.M.: Because CBI EUROPE was the only company that was able to
give us a complete packet that included false ceilings, partitions and
lighting systems, allowing us to work through a single company from
design through to installation by CATENA SERVICES.

CBlp: Was “price” a determining factor in your choice of CBI EUROPE?
D.M.: Certainly we compared the company with its competitors and

concorrenti ed abbiamo rilevato che il rapporto qualita/prezzo offerto
da CBI EUROPE & senz'altro tra i pit competitivi.

CBlp: Siete rimasti soddisfatti del servizio e della qualita dei prodotti
installati?

D.M.: Il lavoro é stato eseguito in maniera pitu che soddisfacente, i
tempi di esecuzione sono stati rispettati, la progettazione ha tenuto
conto delle nostre esigenze, il grado di qualita delle finiture € risultato
eccellente e quindi posso dire di ritenermi pienamente soddisfatto.

CBIp: Nei prossimi lavori che dovra eseguire intende ancora avvalersi
della CBI EUROPE?

D.M.: Senz'altro perché sono rimasto particolarmente colpito dalla
competenza e professionalita dell’azienda sia in fase di progettazione
che di esecuzione dei lavori.

found that the quality/price ratio offered by CBlI EUROPE was
undoubtedly amongst the most competitive.

CBIp: Were you happy with their service and the quality of the
products installed?

D.M.: We were more than happy with the work; schedules were
respected, the design took into account our specific requirements and
the quality of the finishes is excellent- in other words | very satisfied.

CBIp: Do you intend to use CBlI EUROPE for your future projects?
D.M.: Without a doubt because | have been very impressed by the
skill and professional level of the company both at the design stage
and during execution of the works.
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